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این مقاله مخصوص کسـانی نوشـته شـده اسـت که بـه کار تجارت 
علاقه‌منـد هسـتند. تـا به حـال به این فکـر کرده‌اید کـه چطور یک 
مغازه‌دار، وقتی جنسـی را می‌خرد و می‌فروشد، می‌تواند سود کند؟ 
یـا اینکه چطور تخفیف‌ها حسـاب می‌شـوند و مالیاتـی که پرداخت 
می‌کنیـم، چـه تأثیـری روی قیمت‌هـا دارد؟ دنیای خریـد و فروش 
دنیایـی هیجان‌انگیـز و پر از رمز و راز اسـت که با کمـی دقت متوجه 
می‌شـوید ریاضیـات نقشـی کلیـدی در آن ایفا می‌کند. از محاسـبۀ 
قیمـت تمام‌شـدۀ یـک کالا گرفتـه تا تعییـن قیمت فـروش و درک 
مفهـوم سـود و زیـان، همـه و همه به کمـک عددها و محاسـبه‌ها 

امکان‌پذیر می‌شـوند. 
در ایـن مقالـه قصـد داریم سـفری جذاب بـه دنیای تجارت داشـته 
باشـیم و ببینیـم چگونه مفهوم‌هـای به‌ظاهر پیچیـدۀ اقتصادی با 
سـادگی ریاضیات قابل درک می‌شـوند. با ما همراه باشید تا شیرینی 
سـود تجـارت را از دیدگاه ریاضی تجربه کنید. آیـا با مفهوم‌هایی مثل 

قیمـت تمام‌شـده، قیمت فـروش، سـود، زیان، تخفیـف و مالیات 
آشـنا هسـتید؟ ایـن اصطلاحـات مفهوم‌هـای پایـه و اساسـی در 

تجارت هسـتند. 
برخی ابزار ریاضی از این قرارند:

- عددها و محاسبه‌های پایه: برای محاسبۀ سود و زیان.
- درصد: برای محاسبۀ درصد سود، درصد تخفیف و درصد مالیات.

- تناسـب: برای محاسبۀ قیمت نهایی پس از تخفیف یا اضافه‌شدن 
مالیات.

- معادله‌هـای سـاده: بـرای یافتن قیمت فروش با داشـتن قیمت 
تمام‌شـده و سـود مورد نظر.

 به کمک این ابزار می‌توانیم با اصول پایه در تجارت آشنا شویم. 
در دنیـای هیجان‌انگیـز تجـارت، هر روز با خریـد و فروش‌های زیادی 
روبه‌رو می‌شویم. شاید فکر کنید که تجارت فقط کار  بزرگ‌ترهاست، 
اما حتی وقتی شما از بوفۀ مدرسه خوراکی می‌خرید یا یک اسباب‌بازی 
دسـت دوم را به دوسـتتان می‌فروشـید، در حال تجربه‌کردن تجارت 

هستید!
چیزی که تجارت را »شیرین« می‌کند، »سود« است. اما سود چیست 
و چگونـه می‌توانیم آن را محاسـبه کنیم؟ بیاییـد به کمک ریاضیات 

رازهای سـود و زیان را کشف کنیم.
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مثال ۱. محاسبۀ سود ساده
گرفته‌ایـد تصمیـم  شـما  کنیـد   تصـور 

 لوازم‌التحریر دست‌ساز بفروشید:
- قیمت تمام شده )هزینۀ خرید یا ساخت(: 
شـما دفترچـۀ کوچکـی را به قیمـت ۵,۰۰۰ 
تومان می‌سـازید )هزینۀ کاغذ، جلد، چسب 

و ...(.
- قیمـت فـروش: شـما ایـن دفترچـه را 
بـه دوسـتتان بـه قیمـت ۸,۰۰۰ تومـان 

. شـید و می‌فر
سؤال: چقدر سود کرده‌اید؟

راه حـل: بـرای پیدا‌کردن سـود کافی اسـت 
قیمـت فـروش را از قیمـت تمام‌شـده کم 

: کنیم
سود = قیمت فروش - قیمت تمام‌شده
سود = ۸,۰۰۰ تومان - ۵,۰۰۰ تومان
سود = ۳,۰۰۰ تومان

شـما با فـروش هـر دفترچـه ۳,۰۰۰ تومان 
سـود می‌کنیـد؛ بـه همین سـادگی!

مثال ۲. محاسبۀ درصد سود
حـالا کـه می‌دانیـم چقـدر سـود کرده‌ایم، 
می‌خواهیم بدانیم این سـود چه درصدی از 
قیمت تمام‌شدۀ ما بوده است. این موضوع 
بـه مـا کمـک می‌کند کـه بفهمیم چقـدر در 

کارمـان موفـق بوده‌ایم.
با استفاده از همان مثال دفترچه داریم:

- سود = ۳,۰۰۰ تومان
- قیمت تمام شده = ۵,۰۰۰ تومان

سؤال: درصد سود شما چقدر است؟
راه حل: برای محاسـبۀ درصد سـود، سود را 
بـر قیمت تمام‌شـده تقسـیم و حاصل را در 

۱۰۰ ضـرب می‌کنیم:

100×)
سود

ـــــــــــــــ
قیمت تمام شده

درصد سود=)

100×)
ــــــ3,000
5,000

درصد سود=)

درصد سود=0/6×100
درصد سود=%60

ایـن یعنـی شـما نسـبت بـه هزینـه‌ای که 
کرده‌اید، ۶۰ درصد سـود به دسـت آورده‌اید. 

خیلـی خوب اسـت، نه؟

مثال ۳. محاسـبۀ زیان )وقتی اوضاع خوب 
پیش نمی‌رود!(

گاهی تجارت آن‌قدرها هم شـیرین نیست و 
ممکن اسـت با »زیان« روبه‌رو شـویم. زیان 
زمانـی اتفـاق می‌افتد که قیمـت فروش ما 

کمتر از قیمت تمام‌شـده باشد.
فـرض کنیـد شـما چنـد مـداد رنگـی زیبـا 

خریده‌ایـد تـا بفروشـید:
- قیمت تمام شـده: شـما هر بسـته مداد 
رنگـی را به قیمت ۱۵,۰۰۰ تومـان خریده‌اید.

- قیمـت فـروش: ناگهـان می‌بینیـد کـه 
هیچ‌کس این مدادهـا را نمی‌خرد، بنابراین 
مجبـور می‌شـوید آن‌ها را به قیمـت ۱۲,۰۰۰ 
تومان بفروشـید تا حداقل بخشی از پولتان 

برگردد.
سؤال: چقدر زیان کرده‌اید؟

راه حـل: زیان زمانی اتفاق می‌افتد که قیمت 
تمام‌شده از قیمت فروش بیشتر باشد:

زیان = قیمت تمام شده - قیمت فروش
زیان = ۱۵,۰۰۰ تومان - ۱۲,۰۰۰ تومان
زیان = ۳,۰۰۰ تومان

در ایـن حالـت، شـما ۳,۰۰۰ تومـان زیـان 
کرده‌ایـد.

مثـال ۴. تخفیـف )یک بـازی شـیرین برای 
فروش بیشـتر!(

کـه  اسـت  ابزارهایـی  از  یکـی  تخفیـف 
فروشـنده‌ها برای جذب مشـتری و فروش 
بیشتر از آن استفاده می‌کنند. تخفیف یعنی 

بخشـی از قیمـت اصلـی کم می‌شـود. 
شما می‌خواهید یک بازی مجازی بخرید:

- قیمـت اصلـی: قیمـت این بـازی ۲۰۰,۰۰۰ 
تومان اسـت.

- درصـد تخفیـف: مغـازه یـک تخفیـف ۲۰ 
درصـدی روی آن گذاشـته اسـت.

سؤال: شما چقدر پول باید بپردازید؟

اول باید مقدار تخفیف را مشخص کنیم: 
مقدار تخفیف=درصد تخفیف×قیمت اصلی
مقدار تخفیف=0/2×200,000
مقدار تخفیف=40,000 تومان

حـالا مقـدار تخفیـف را از قیمـت اصلی کم 
می‌کنیـم تـا قیمت نهایـی را پیـدا کنیم: 

قیمت نهایی= قیمت اصلی- مقدار تخفیف
قیمت نهایی=200,000تومان -40,000تومان
قیمت نهایی= 160,000 تومان

شـما با پرداخـت 160,000 تومـان می‌توانید 
این بـازی را بخرید.

مثال ۵. مالیات )سهم دولت از خرید شما(
مالیات پولی اسـت که ما برای خرید کالاها یا 
خدمات به دولت می‌پردازیم. از این پول برای 
ساخت جاده‌ها، مدرسـه‌ها، بیمارستان‌ها 
و خدمات عمومی دیگر اسـتفاده می‌شـود. 
مالیـات معمولًا به صورت درصدی به قیمت 

کالا اضافه می‌شود.
شما یک جفت کفش ورزشی می‌خرید:

- قیمت کفش: قیمت کفش ۵۰۰,۰۰۰ تومان 
است.

- درصـد مالیات بر ارزش افزوده: در کشـور 
مـا، مالیات بر ارزش افـزوده  معمولًا حدود 

۹ درصد اسـت.
سـؤال: قیمـت نهایی کـه باید بـرای کفش 

بپردازیـد چقدر اسـت؟
راه حـل: ابتـدا مقـدار مالیـات را محاسـبه 

می‌کنیـم:
مقدار مالیات=درصد مالیات×قیمت کفش
500,000×)

ـــ9
100

مقدار مالیات=)
مقدار مالیات=)0/09(×500,000
مقدار مالیات=45,000 تومان

حـالا مقدار مالیات را به قیمت کفش اضافه 
می‌کنیم:

قیمت نهایی=قیمت کفش+مقدار مالیات
قیمت نهایی=500,000تومان+45,000 تومان 
قیمت نهایی=545,000 تومان

شـما باید 545,000 تومان برای خرید کفش 
بپردازید. 
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